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1 JOHDANTO

Suomen riippuvuus viennistd on kasvanut yhd enemman; nykyisin jo lahes puolet
bruttokansantuotteesta muodostuu viennistd. Vientitoimintaa harjoittavista
yrityksista noin 85 prosenttia on pienid ja keskisuuria yrityksid ja niiden osuus
koko viennistd on jo yli kymmenesosa. Pienet ja keskisuuret yritykset tarvitsevat
kuitenkin rahoitusta vientitoimintaansa pystyédkseen olemaan Kkilpailukykyisié
ulkomaisilla markkinoilla. Taman takia pk-yrityksille erilaiset viennin
tukimuodot, kuten avustukset ja vientiluotot, ovat elintarkeitd vientitoiminnan

onnistumiseksi.

Keskitymme tydssdmme vain kotimaisiin rahoituslahteisiin ja erityisesti pienten ja
keskisuurten yritysten viennin rahoitukseen. Tama siksi, etté erityisesti pienet yri-
tykset tarvitsevat ulkopuolista rahoitusta, kun taas isot yritykset pystyvét parem-
min itsendisesti rahoittamaan vientidan ja kantamaan myos siitd seuraavat riskit.
Tarkastelemme erityisesti investointihyodykkeiden vientid, silla varsinkin siihen

liittyy rahoitusongelmia ja riskejé.

Valitsimme tarkastelumaiksi Ukrainan ja Vendjan. Venéja on télla hetkelld yksi
Suomen suurimmista vientimaista ja vienti sinne on ollut kasvussa jo pitkaan.
Vendjé luokitellaan kuitenkin riskimaaksi kun ajatellaan vientid. Ukrainassa taas
ovat nousevat markkinat, joilla on tulevaisuudessa uutta ostovoimaa. Vienti onkin

lisddntynyt huomattavasti Suomesta Ukrainaan 2000-luvulla.

Késittelemme aluksi tydssdmme yleista viennin tilannetta Suomessa, sen pitkan
aikavalin kehitystd, tdiman hetken rakennetta seka viennin merkityksen tarkeytta
Suomelle. Vengjan ja Ukrainan viennin kehitystd tarkastelemme pitkalta
aikavalilta. Taméan jalkeen keskitymme vientiin kansainvalistymisen vaihtoehtona

ja kdymme l&pi vientiin liittyvid rahoitustarpeita ja riskejd. Viennin riskeja



késittelemme Vengjélle ja Ukrainaan suuntautuvan viennin kautta.

Viennin rahoituslahteiden l&apikaynnin aloitamme avustuksilla, joilla ei kuitenkaan
ole kovinkaan suurta roolia viennin rahoituksessa. Piddmme niitd kuitenkin tar-
keind viennin aloittamisessa ja kehittdmisessa ja haluamme siksi myds tuoda ne
tyéssamme esille. Rahoituslahteissé keskitymme erityisesti vientiluottoihin ja nii-

hin hyvin laheisesti liittyviin vientitakuisiin ja pankkitakauksiin.

Lopuksi olemme viel& koonneet johtopd&toksia viennin rahoituksesta pienille ja
keskisuurille yrityksille. Olemme koonneet havainnollistavan kuvan siitd, kuinka
viennin rahoitusmarkkinat Suomessa toimivat. Liséksi olemme tehneet taulukon,
jossa eri viennin rahoitusvaihtoehtoja késitelldén ja jossa olemme pyrkineet pei-
laamaan niiden vaikutusta Vengjalle ja Ukrainaan suuntautuvaan viennin rahoi-

tukseen.



2 SUOMEN VIENTI

Suomen ulkomaanviennin rakenne on muuttunut paljon viimeisen 50 vuoden
aikana. Nykyaan Suomen vienti on monipuolista ja ei tukeudu vain yhden tuotteen
varaan toisin kuin 1950-luvulla. Suomen vienti on pitkélti perustunut
metséateollisuuden tuotteiden vientiin. (Pehkonen 1998, s. 25) Metséateollisuuden
osuus koko Suomen viennisté oli 1960-luvulla noin 75 %:a, mutta nykyaan se on
enda noin viidennes koko viennistd (EK a). Suurimpia vientituoteryhmia ovat
nyky&d&dn metalli-, kone- ja kulkuneuvoteollisuuden tuotteet (37 %:a koko
viennistd vuonna 2007), sahkoteknisen teollisuuden tuotteet (23 %:a koko
viennistd vuonna 2007), puu- ja paperiteollisuuden tuotteet (20 %:a koko
viennistd vuonna 2007) seka kemianteollisuuden tuotteet (14 %:a koko viennista
vuonna 2007). (Tullihallitus a, s. 3)

2.1 Viennin kehitys

Suomen riippuvaisuus ulkomaanviennistd on lisdantynyt 1960-luvulta lahtien,
mutta laski hetkellisesti 80-luvulla. Vienti alkoi kasvaa vasta 90-luvun alun
markan devalvointien jalkeen, jolloin kasvu olikin huomattavaa. (Pehkonen 1998,
s. 11) Suomen tavaravienti on kasvanut 90-luvusta l&htien kohtalaisen tasaisesti
(taulukko 1). Suomen ulkomaanvienti on yli kolminkertaistunut viimeisen
kahdenkymmenen vuoden aikana. Vuonna 1990 Suomen tavaravienti rahassa oli
alle 20 miljardia euroa ja vuonna 2007 se oli jo noin 65 miljardia euroa. (Luvuissa
ei ole mukana palvelujen vienti&. Palvelujen vienti on nyky&éan noin 20 %:a koko
viennistd (TEKES)). Suurinta kasvu on ollut vuonna 2000, jonka jalkeen vienti
pysyikin muutaman vuoden ajan tasaisena, kunnes vuonna 2003 se hieman laski.
Vienti tosin lahti taas nousuun vuonna 2004, josta lahtien kasvu edelliseen
vuoteen verrattuna on ollut 5-7 prosentin valilla. Poikkeuksen tdssa tekee vuosi
2006, jolloin vienti kasvoi 17 %:a maailmanlaajuisen hyvan taloustilanteen
ansiosta. Vuonna 2008 alkaneen yleisen talouden taantuman vuoksi vienti kasvoi

enéa prosentin verran. (Tullihallitus c¢; Tullihallitus d) Vuoden 2009 ensimmaiset



kuukaudet eivat ole ndyttaneet yhtddn valoisammilta viennin suhteen ja
oletuksena onkin, ettd vienti laskee vuonna 2009 edelliseen vuoteen verrattuna
(Tullihallitus b).

Taulukko 1. Suomen tavaraviennin kehitys rahaméaraisesti. (Tullihallitus d)
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Suomen riippuvuus viennistd on kasvanut kaiken aikaa, mik& ilmenee viennin
osuuden kasvulla bruttokansantuotteesta. Seitsemankymmentéaluvulla viennin
osuus BKT:sta oli noin 15 %:a, 90-luvun alussa viennin osuus oli kasvanut

reiluun 20 %:iin ja vuonna 2007 se oli jo melkein 45 %:a. (EK b)

Alla olevasta taulukosta 2 selviad, ettd Suomesta viedaan eniten Eurooppaan, noin
73 prosenttia koko viennistd vuosina 2004-2008. Myds vienti Euroopan Unionin
maihin on suurta. Talla hetkelld eniten Suomesta viedaan Saksaan, Ruotsiin ja
Vendjélle, joista Vendjan vienti on ollut suurimmassa kasvussa viimeisen
kymmenen vuoden aikana perinteisten vientimaiden, kuten Saksan ja lIson-
Britannian, viennin vahentyessa (Pyykko & Bunders 2005, s. 84). Ndiden kolmen
maan yhteenlaskettu osuus viennisté on viimeisen viiden vuoden aikana ollut reilu

30 prosenttia koko viennista (Tullihallitus c).



Taulukko 2. Eri alueiden osuudet Suomen ulkomaan viennista. (Tullihallitus c)
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2.2 Pk-yritykset osana vientikauppaa

Pienill ja keskisuurilla yrityksilla, eli pk-yrityksilla, tarkoitetaan yrityksié, jotka
tyo6llistavat alle 250 henkil6d. Pk-yrityksiin kuuluu siis niin keskisuuret, pienet
kuin mikroyrityksetkin. Suomen kaikista yrityksista perati 99,7 %:a kuuluu pk-
yrityksiin. (Haverila, Uusi-Rauva, Kouri, Miettinen 2005, s. 14)

Suomessa pienilla ja  keskisuurilla  yrityksilla on  merkittdvd rooli
ulkomaanviennissd. Suomessa vientid harjoittavista yrityksista noin 85 %:a on pk-
yrityksid ja ndiden osuus koko viennistd on ollut viimeiset kolme vuotta 13 %:a
(Suomen yritysopas 2007). Pk-yritysten vienti on kuitenkin ollut koko ajan reilusti
suuremmassa kasvussa kuin koko vienti. Vuonna 2007 Suomen koko vienti
kasvoi 7 %:a edellisvuoteen verrattuna kun taas pk-yritysten viennin kasvu oli 14
%:a. Suurinta kasvu oli pienilla yrityksilla, huimat 23 %:a. Eniten pk-yritykset
vievat EU-alueelle. EU-alueen viennin osuus vuonna 2007 oli noin 57 %:a koko
pk-yritysten viennistd. (Tullihallitus a, s.1)



Alla olevasta kuvasta 1 ilmenee pk-yritysten viennin rakenne tuoteluokittain
vuonna 2007. Pk-yritysten viennin rakenne on hyvin samanlainen kuin koko
viennin. Ainoan poikkeuksen tekee muut tuotteet, jonka osuus pk-yritysten
viennistd on kolmanneksi suurinta. (Tullihallitus a, s. 3) Tdma osoittaa, ettd pk-
yritysten vienti ei tukeudu vain tiettyyn tuoteryhmddn, vaan vienti on
monipuolista ja ei néin ollen ole niin riippuvainen tietyn alan suhdanteista. Vaikka
yhden tuoteluokan kysynté hiipuisi, ei sill& olisi kovinkaan suurta merkitysta koko
viennissa, koska jéljelle jaisi vield useita eri tuoteryhmid, joilla voisi olla edelleen

Kysyntéa.

PK-yritysten vienti tuoteluokittain 2007
(milj.€)

1331 1060 O Puu- ja paperiteollisuuden
tuotteet

B Kemianteollisuuden tuotteet

O Metalli- ,kone- ja
kulkuneuvoteollisuuden tuoteet

1406

O Sahkoteknisen teollisuuden
tuotteet

B Muut tuotteet

3632

Kuva 1. Pk-yritysten viennin rakenne tuoteluokittain vuonna 2007. (Tullihallitus
a, s.3)

2.3 Suomen vienti Ukrainaan

Ukraina kuuluu nopeasti kehittyviin markkina-alueisiin, joissa nahdaan olevan
paljon potentiaalia tulevaisuudessa. Ukrainan markkinat ovat avautuneet
varsinaisesti vasta Neuvostoliiton romahtamisen jalkeen ja monilta osin markkinat
ovat vield hyvin kehittymé&ttoméat. Ihmisten elintaso on myods hyvin alhainen,
mutta sekin on ollut koko ajan nousussa 90-luvun alusta lahtien. Markkinoilla on

siis vield hyvin tilaa eri Kkilpailijoille ja ihmisten elintason paraneminen



mahdollistaa monien uusien hyodykkeiden oston. Ukrainassa on myos
asukaslukunsa vuoksi hyvin suuret sisdiset markkinat, jotka tulevaisuudessa
tulevat vield kasvamaan elintason nousun myo6td. Naiden seikkojen vuoksi
Ukrainan markkinat ovat hyvin houkuttelevat monille lansimaalaisille yrityksille.
(Tiusanen, lvanova, Podmetina 2004, s. 5-6)

Suomalaisyritysten kiinnostus Ukrainaa kohtaa on kasvanut, mik& on nahtavissa
lisddntyneend vientind. Vienti on tarkein muoto harjoittaa toimintaa Ukrainassa
talla hetkelld, kun maan taloudelliset olot ovat viel& epévakaat. (Karhunen, Lesyk,
Ovaska 2007, s. 1) Taulukossa 3 on kuvattu Suomen viennin kehitys Ukrainaan
1996 vuodesta l&htien. Taulukossa on kuvattu vienti sekd rahamé&érdisesti etta
Ukrainaan menevén viennin osuus koko Suomen viennistd. Vield 1990-luvun
puolivalissé vienti on ollut aika vaatimatonta Ukrainaan, mik& johtui Ukrainan
epdvakaista oloista. Mutta 2000-luvun alusta l&htien se on ollut selvassa kasvussa
ja vuonna 2008 vienti Ukrainaan vastasi yhta prosenttia koko Suomen viennista,
kun vuonna 1999 se oli vain 0,2 %:a. Vertailtaessa Suomen vientid vuonna 2008
Ukraina sijoittuu sijalle 19 jattéden jalkeensd monia muita Euroopan maita ja
varsinkin muita siirtymatalouksia. (Tullihallitus ¢) Tama kertoo siit4, ettd vienti
Ukrainaan on liséantyméssa ja silla on yh& suurempi merkitys Suomen

kokonaisvientiin.



Taulukko 3. Suomen viennin kehitys Ukrainaan 1996-2008. (Tullihallitus d)
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Vuonna 2008 eniten Suomesta vietiin Ukrainaan s&hkokoneita ja -laitteita.
Yleensékin koneet, laitteet ja kuljetusvélineet ovat suurin vientituoteryhma, jota
Suomesta viedd&dn Ukrainaan. Muita merkittdvid vientituotteita ovat erilaiset
rauta- ja terastuotteet, Kivituotteet, paperiteollisuuden tuotteet, muoviteollisuuden
tuotteet sek& farmaseuttiset tuotteet. (Tullihallitus d)

2.4 Suomen vienti Vengjalle

Suomen ja Vengjan véliselld kaupalla on pitk& historia ja 1900-luvun alussa
Suomen ulkomaanviennistd lahes 100 %:a suuntautui Vendjélle. Viennin maara
on vaihdellut kovasti vuosikymmenten aikana ja valilla vienti Venajélle on ollut
ldhes olematonta. 2000-luvulla vienti Suomen itdnaapuriin on lahtenyt uuteen
nousuun ja onkin viimeiset vuodet pysytellyt reilussa 10 %:ssa koko Suomen
viennistd. Tahdn kasvuun on vaikuttanut Vengjan markkinoiden avautuminen
kansainvéliselle kaupalle, kulutuksen kasvu Vendjéll4, vendaldisen tuotannon

kehittyminen sek& Suomen tuotantorakenteen muutokset. (Ollus 2006)



Vienti Vendjalle on kasvanut koko ajan viime vuosina (taulukko 4). Vuonna 2007
se kasvoi 8 %:a, mutta 2000-luvun alusta vuoteen 2005 asti vienti kasvoi yli 30
%:n vuosivauhdilla vuosia 2002 ja 2003 lukuun ottamatta, jolloin kasvua oli 11
%:a. Vuonna 2005 Vendja olikin Suomen térkein vientimaa 5,74 miljardin euron
viennilla. (Tullihallitus f, s. 2)

Taulukko 4. Viennin kehitys Vendjélle. (Tullihallitus d)
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Suomesta vied&dan Vendjalle eniten sahkokoneita ja -laitteita, mika oli koko
Vengjadn viennistd wvuonna 2007 27,7 prosenttia. Na&istd suurin osa oli
telekommunikaatioteollisuuden tuotteita. Toiseksi eniten viedaan kuljetusvalineita
(15,7 %), mik& johtuu suuresta Suomen kautta lapivietdvistd autojen méaarasta.
Kolmanneksi eniten vietiin kemiallisia aineita ja tuotteita (14,2 %), mika perustuu
lisddntyneeseen Vengjalle kohdistuvaan l&&kevientiin. Teollisuuden laitteiden

osuus koko Venéjan viennista oli 12,5 %. (Tullihallitus f, s. 3)

Pk-yrityksilla on Vendjdn viennissd tarked rooli, silld Vendjalle vientid
harjoittavista yrityksistd perati reilu 80 %:a on pk-yrityksid. Vuonna 2005
Vendjélle vientia harjoittavia pk-yrityksid oli 3043 (Tullihallitus e, s. 2). Niiden
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osuus viennin arvosta on noin 30 %:a. Pk-yrityksien viennin rakenne on myos
muuttunut Vendjan teollisuuden kehityttyd. Ennen Vendjélle vietiin pé&éosin
matalan jalostusasteen tuotteita, mutta nykyd&n vieddan yha korkeammalle
jalostettuja tuotteita. (Ollus 2006)
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3 VIENTI KANSAINVALISTYMISEN VAIHTOEHTONA:
RAHOITUSTARVE JA RISKIT

Kansainvélistyminen tuo yritykselle erilaisia etuja ja joissain tilanteissa se on jopa
valttamatontd, jotta yritys voi jatkaa toimintaansa. Yksi kansainvélistymisen
vaihtoehto on vienti. Vienti on kansainvalistymisen vaihtoehdoista usein
riskittdomin ja helpoin aloittaa. Kuitenkin vientitoiminnan aloittaminen vaatii
padédomaa ja sisaltdd riskejd. Seuraavaksi kasitelld&n yleisesti kansainvélistymisté
ja erityisesti vientivaihtoehtoa. Sen jalkeen keskitytddn viennin rahoituksen
tarpeisiin ja riskeihin. Riskejad kasitellddn valitsemiemme esimerkkimaiden,

Ukrainan ja Vendjén, kautta.

3.1 Miksi kansainvalistya?

Kaupan vapautuminen Suomessa ja ulkomailla on johtanut siihen, ett4
parjatdkseen hyvin yrityksen on oltava valmis laajentamaan toiminta-aluettaan.

Tama tarkoittaa kaytdnndssa yritysten kansainvélistymista.

Saavuttaakseen suurtuotannon etuja eli skaalaetuja, yrityksen on pystyttdva
lisdédmaan kapasiteettiaan ja myyntiméaariaén. Usein Suomen markkinat eivat riita
tdhan ja yrityksen on laajennettava ulkomaisille markkinoille, jotta se pystyy
kasvattamaan myyntidén. Pelkdt Suomen markkinat voivat jaada pieniksi myos
siind tapauksessa, etté yritys on fokusoitunut hyvin kapealle alalle saavuttaakseen
suuren kilpailullisen edun. Talloin pelkéstdan yksilla markkinoilla voi olla hyvin
pieni méara potentiaalisia asiakkaita ja toiminta-aluetta on laajennettava. (Sutinen
1996, s. 17)

Tuote voi olla myds kotimarkkinoilla elinkaarensa péaé&ssd, mutta toisilla
markkinoilla silla voi olla vield potentiaalia tai se voi olla vasta elinkaarensa

alkuvaiheessa. Téassdkin tilanteessa, jos halutaan jatkaa saman tuotteen
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valmistamista ja myyntid, on laajennuttava uusille markkinoille. (Sutinen 1996, s.
18). Kansainvalistymiselld tai viennilla voidaan my6s haluta tasapainottaa
kausivaihteluja tai yksinkertaisesti yritys voi hakea kasvua ja kehitystd

kansainvélistymisen kautta (Selin 1997, s. 18).

3.2 Miksi vientivaihtoehto?

Mietittdesséd eri kansainvélistymisvaihtoehtoja pienessa tai keskisuuressa
yrityksessa, on vienti usein jarkevin ja riskittomin vaihtoehto. Viennissa
taloudellinen sitoutuminen ulkomaisilla markkinoilla on huomattavasti pienempéa
kuin muissa kansainvélistymisvaihtoehdoissa, kuten erilaisissa
lisenssisopimuksissa tai suorissa investoinneissa kohdemaahan. Viennissé
rahankierto on nopeampaa kuin esimerkiksi investoidessa kohdemaahan:
investoinneissa takaisinmaksuajat voivat olla jopa monia kymmenia vuosia, kun
taas viennissa takaisinmaksuajat ovat yleensa muutamia vuosia. (Owusu, Kock,
Sandhu 2003, s. 12-14). Viennin aloituskustannukset ovat myds huomattavasti
matalammat verrattuna muihin kansainvéalistymisvaihtoehtoihin. Viennin avulla
on myos mahdollista paastd nopeasti markkinoille, mika esimerkiksi suorassa

investoinnissa voisi vieda jopa vuosia. (Aijo 1996, s. 83)

Jos tuotteen ominaisuudet ovat sellaiset, ettd sitd on jarkevdmpi valmistaa
kotimaassa, on téalloin vienti jarkevin vaihtoehto. Kotimaassa kannattaa valmistaa
muun muassa sellaisessa tapauksessa, jossa raaka-aine on lahelld, eikd sita
kannata kuljettaa muualle. Samoin jos tuotteen imago liittyy laheisesti
kotimaahan, ei tuotetta voida valmistaa ulkomailla. T&llin vienti on ainoa

vaihtoehto laajentua muille markkinoille. (Aijo 1996, s. 84)

Viennissd myos poliittiset, sosiaaliset ja taloudelliset riskit ovat pienempid, koska
yritykselld on harvoin ulkomailla pysyvia toimintoja. Yleensd yritykset
toimittavat  vientitavaran tai  -palvelun kohdemaahan ja paikallinen
yhteistyokumppani hoitaa suurimmaksi osaksi jatkon eli markkinoinnin ja
myynnin. Viennissé on etuna myos se, ettd se on tarvittaessa helppo lopettaa, jos
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olosuhteet kohdemaassa muuttuvat &killisesti tai merkittavasti. Tallainen tilanne
voi esimerkiksi olla sodan syttyminen. Koska yritykselld ei ole vakinaisia
toimintoja maassa, se voi suhteellisen helposti lopettaa viennin sinne. Jos
yrityksell&d olisi esimerkiksi oma tehdas maassa, taloudelliset vahingot sodan
syttyessa voisivat olla huomattavat. (Owusu et al. 2003, s. 12-14)

Viennissé ei vélttdmatta tarvitse olla suurta tietopohjaa ulkomaisista markkinoista,
koska yleensd toinen osapuoli hoitaa markkinoinnin ja myynnin vientipaéssa.
Vienti on myds hyvd ensimmdinen kansainvalistymiskeino, koska sen avulla
yritys oppii tuntemaan ulkomaisia markkinoita ja toimijoita. Jos yrityksell4 on
resursseja ja Kiinnostusta laajentaa myohemmin toimintaansa lisad, luo

vientitoiminta sille hyvén pohjan. (Owusu et al. 2003, s. 12-14)

3.3 Mihin tarvitaan rahoitusta?

Kansainvélisessé liiketoiminnassa, mihin vientikin lukeutuu, tarvitaan paaomaa
investointeihin  viennin kaynnistdmiseksi sek& kayttopadomaksi (Pirnes &
Kukkola 2002, s. 167; Sutinen 1996, s. 83). Viennin aloittamisesta aiheutuukin
yritykselle runsaasti erilaisia uusia kustannuksia. Varsinkin pienissa ja
keskisuurissa yrityksissa ei néitd uusia kustannuksia pystytd useinkaan
rahoittamaan omalla pd&domalla. Tdmén vuoksi yritysten on haettava rahoitusta

muualta, jotta vienti pystytdan aloittamaan.

Vientitoiminta vie rahaa jo viennin suunnitteluvaiheessa, kun valmistellaan
vientisopimuksia ja -tilauksia. Kustannuksia aiheutuu erityisesti kapasiteetin
lisdyksestd, joka on tarpeellista, jotta vientiin menevét tavarat pystytaan
valmistamaan. Samoin henkildstokustannukset voivat nousta, koska tarvitaan
lisdtyovoimaa tekemé&&n vientiin menevét tavarat sek& hoitamaan itse vienti.
Kustannuksia voi aiheutua my6s markkinointi-investoinneista, koska uusille
markkinoille mentdessd on panostettava myds markkinointiin, jos ei ole
mahdollista kayttadé paikallista yhteistyokumppania, joka hoitaisi markkinoinnin.
Erilaiset markkinaselvitykset ja etukateisvalmistelut (kuten neuvottelut
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yhteistyokumppaneiden kanssa) vievat resursseja ja aiheuttavat kustannuksia.
Yrityksen on kuitenkin varmistuttava uusista markkinoista, ennen kuin lahtee
viemaan sinne. On myds mahdollista, ettd tuotteita pitdd sopeuttaa uusille
markkinoille, mikd aiheuttaa  lisdkustannuksia  tuotekehityksessa ja
valmistuksessa. (Fintra 2006, s. 73; Selin 1994, s. 19)

Tavaran lahtiessé ostajalle sitoutuu myos rahaa, koska ostajan suorittama maksu
voi tulla vasta, kun ostaja on saanut tavaran tai jopa myO6hemminkin, jos
maksuajat ovat sovittu niin. Usein tilanne onkin niin, ettd maksuaikaa on
pidennettava, jotta parjatadan kilpailussa mukana. Jos toiset toimittajat tarjoavat
parempia maksuehtoja, on muidenkin pystyttdvd joustamaan maksuehdoissa.
Usein voikin kestda jopa kahdesta viiteen vuotta viennin aloittamisesta ennen kuin
vientitulot pystyvat kattamaan kaikki viennista aiheutuvat kustannukset. Yleisesti
ottaen voidaan sanoa, ettd rahan kierto hidastuu yrityksissd, kun se aloittaa

vientitoiminnan, mika taas aiheuttaa pddoman lisédtarvetta. (Fintra 2006, s. 73)

3.4 Viennin riskit

Viennissd on aina omat riskinsg, kun toimitaan vieraassa ymparistossa ja
kulttuurissa. Mitd enemman vientimaa poikkeaa omasta maasta, sitd suuremmat
riskit yleensa ovat. Tdman takia Euroopan Unionin alueen vienti onkin kaikkein
turvallisinta. Alue on tuttu, kulttuuri on osittain hyvin samanlaista kuin Suomessa

ja EU:n pééatosten myotd EU-aluetta pidetddn kotimarkkinana. (Lyytikainen 2002)

Vientiin liittyy erilaisia riskejd, jotka on huomioitava vientitoimintaa aloittaessa.
Riskit jaetaan yleisesti poliittisiin ja kaupallisiin riskeihin. Poliittiset riskit ovat
riskejd, jotka ovat riippuvaisia kohdemaan tilanteesta. Viej4 tai ostaja ei voi
vaikuttaa millaan tapaa poliittisiin riskeihin eik&d myos voi valttya niilta. Poliittiset
riskit liittyvat monesti sotaan tai kapinaan, luottovaluutan siirron rajoituksiin tai
velkojen vakauttamiseen. (Finnvera c) Kaupalliset riskit ovat ostajaan tai sitd

rahoittavaan pankkiin liittyvida riskejd. Yleisimpid kaupallisia riskejd ovat
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konkurssi ja jokin muu ostajan tai sitd rahoittavan pankin maksukyvyttomyys tai

maksuhaluttomuus. (Finnvera d)

Finnvera on Suomen valtion omistama erityisrahoitusyhtid, joka tukee
suomalaisia yrityksid viennin rahoituspalveluin, lainoin ja takauksin. Viennin
rahoituksessa Finnvera kattaa viejayrityksen poliittisia ja kaupallisia riskeja. Se
my0s  kehittdd  parempia  vienninrahoitusjarjestelmia, jotta  yritysten
mahdollisuudet kansainvélistyd helpottuisivat. Finnvera luokittelee maat eri
riskiluokkiin. Naiden riskiluokkien avulla Finnvera pystyy arvioimaan riskinoton,
vaadittavat vakuudet ja maksuehdot sekd hyvaksyttavdn maksimiriskiajan
kyseisessdé maassa. Luokat vaikuttavat siis takuumaksutasoon, vaadittaviin
vastavakuuksiin ja Finnveran maapolitiikkaan kyseisessd maassa. Kaikilla mailla
on siis eri maaluokitukset, joiden mukaan viejan tai viennin rahoittajan riskeja
katetaan. Luokitus on nollasta seitsemadn ja siihen vaikuttaa hyvin moni tekija.
Vaikuttavia tekijoitd ovat maan poliittinen vakaus, lainsaadanto, talouden tuleva
kehitys maassa ja maan kyky hoitaa omat ulkoiset velvoitteensa. Kehittyneimpien
maiden, kuten Keski-Euroopan valtioiden, luokka on nolla. Heikoimpien maiden

luokka on seitseman. (Finnvera a)

Ukraina on luokiteltu maaluokissa luokkaan numero kuusi eli heikko maksukyky.
Luokan seitseman ollessa kaikista huonoin mahdollinen maaluokka, on Ukrainan
maksutilanne talla hetkell& todella huono. (Finnvera b) Poliittisia ja taloudellisia
riskeja Ukrainassa tuovat nopeasti muuttuneet ja paljon vaihdelleet valtion olot.
Valtion johto ei ole vielédkdén stabilisoitunut Ukrainassa, vaan valta on vaihtunut
tiheddn ja epdluottamusta hallitusta kohtaan on esiintynyt paljon. Tama on
johtanut muun muassa jatkuvasti vaihtuviin viranomaisiin ja aiheuttanut haasteita
suhteiden yll&pitoon. Yhtendista verolainsdadantdékaan ei ole viela saatu laadittua
ja se aiheuttaa haasteita yritystoiminnalle. Byrokratia on myds hyvin raskasta,
varsinkin tulleissa. (Karhunen et al. 2007, s. 52-55)

Venéjé on maaluokituksessa luokassa neljé eli kohtalainen maksukyky (Finnvera

b). Vendjan poliittinen tilanne on tasaantunut ja myds maan talous on kasvanut
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kovaa vauhtia, mik& on nostanut Vengjan maksuluotettavuutta ja samalla
maaluokkaa. Myo6s Venéldiset pankit ovat vakinaistaneet asemaansa ja ovat
aikaisempaa luotettavampia, mikd myos osaltaan on vakauttanut koko maan
tilannetta. Toisaalta pankkeja on paljon ja ne ovat usein kovin pienid, valtion
pankkeja lukuun ottamatta, ja ndin ollen ne eivat aina ole kovin vakaita. Pankkien
epavarmuustekijoita on edelleen paljon ja pankkien toiminnan valvonta

puutteellista. (Finnvera e)

Vengjélla lakeja on 2000-luvun aikana muutettu ja ne ovat jo l&nsimaiden tasoa.
Ongelmana ovat tosin ristiriidat laeissa ja tulkintaongelmat. Myo6s hierarkian
puuttuminen eri oikeusasteissa hankaloittaa lakien toteuttamista, silld ylemmaén
oikeusasteen péaatos ei sido alempaa ja ndin ollen eri oikeusasteiden paatokset
voivat olla hyvinkin ristiriitaisia. My0s kova byrokratia on edelleen voimissaan
Vengjélla. Byrokratia on tosin jo lieventynyt, mutta sitd esiintyy yha yleisesti.
Ongelmana Vendjalld on myods suhteiden varassa toimiminen. Lahjonta ja
korruptio ovat yh& osa Vendjalla toimimista ja tastd eroon paasemiseksi ei ole

valtiolla suuria haluja eikd ndin ollen pakotteita sen vahentdmiseksi. (Finnvera e)
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4  VIENNIN RAHOITUSLAHTEET

Viennin rahoituslahteet koostuvat l&hinnd erilaisista luotoista. Kappaleessa
kasitelladn ensiksi lyhyesti avustuksia, joita vientiin on mahdollista saada
valtiolta. Avustuksia ei myonnetd varsinaiseen vientitoimintaan, vaan sen
tukemiseen ja edistamiseen. Avustuksilla ei kuitenkaan ole kovinkaan suurta
roolia viennin rahoittamisessa. Toiseksi kasitelldadn vientiluottoja, joita voi
myontdd mika tahansa rahoituslaitos vientitoimintaan. Vientiluotot ovat tarkein

rahoituslahde pk-yrityksen viennissa.

4.1 Avustukset vientiin

Tyo6- ja elinkeinoministeri6 myontaa avustuksia yritysten
kansainvélistymishankkeisiin.  Lahinnd  avustukset ovat  toimialoittain
toteutettaviin  viennin edistdmistoimenpiteisiin  tai  viejayritysten yhteisiin
kansainvélistymishankkeisiin. Vaatimuksena on, ettd yhteishankkeisiin osallistuu
vahintdan nelja viejayritysta. (Tyo- ja elinkeinoministerid 2009) Naita avustuksia
voi siis hakea esimerkiksi vientirenkaat, joilla tarkoitetaan 4-6 yrityksen
yhteistyotd, jonka tavoitteena on auttaa naiden yritysten viennin k&ynnistamista.
Vientirengastoimintaa tarjoaa ja kehittdd Suomessa Finpro. (Fintra 2006, s. 101)

Avustusta voidaan kayttdd esimerkiksi vientitarjonnan tutuksi tekemiseen,
erilaisten messutapahtumiin osallistumiseen, markkinaselvityksiin,
vientivalmiuksia  parantaviin ~ koulutuksiin, erilaisiin  viejgdkampanjoihin
kohdemaassa tai muihin markkinointitoimenpiteisiin. Vienninedistamistapahtuma,
johon avustusta myonnetdén, taytyy edistdd jollain tavalla viennin rahoituksen
varmistumista. Avustusta ei voi saada, jos toiminta on jo saanut muuta julkista
avustusta. Avustusta myonnetddn yleensd enintddn 50 prosenttia aiheutuvista

kuluista. (Ty0- ja elinkeinoministerid 2009a)

Vuonna 2008 ty6- ja elinkeinoministerion myontdmista avustuksista suuntautui
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pienten ja keskisuurten yritysten hankkeisiin 86 prosenttia. Painotus oli vuonna
2008 selkeésti pk-yrityksissa, silla vuonna 2007 avustuksen osuus pk-yrityksille
oli 70,9 %:a. Vendjille suuntautuviin hankkeisiin myonnettiin kaikista
avustuksista 18 %:a. Eniten avustuksia myonnetdan yleensda EU-maihin (vuonna
2007 49,3 %), mutta vuosi 2008 teki tdssa poikkeuksen johtuen Shanghain
maailmanndyttelystd (Aasian suuntautui 43,4 %:a avustuksista). (Tyo- ja

elinkeinoministerié 2009b)

Yritysten omiin kansainvélistymishankkeisiin voi hakea avustusta tyo- ja
elinkeinokeskuksista (TE-keskukset). Ty0- ja elinkeinokeskukset myontavat
avustusta liiketoimintaosaamisen ja kansainvalistymisen kehittdmiseen. Avustusta
ei voida myontaa varsinaiseen vientitoimintaan tai sen mainontaan, myyntiin tai
markkinointiin. Avustusta annetaan kuitenkin kansainvalistymisvalmiuksien
kehittdmistoimenpiteisiin, kuten talouden suunnitteluun,
liikkeenjohtomenetelmien tai yleisen yrityssuunnittelun kehittdmiseen. Naistd
esimerkkind voidaan mainita ulkopuolisten avustajien ja asiantuntijoiden kaytto
seka erilaiset matkamenot tai messuille osallistuminen. Avustuksen myéntaminen
siis edellyttad, ettd sitd ei kayteta sellaiseen vientiin liittyv&an toimintaan, joka
liittyy suoraan viennin mééaraén, jakeluverkon perustamiseen tai sen toimintaan.

(Ty6voima- ja elinkeinokeskukset)

4.2 Vientiluotot

Suomessa, kuten monissa muissakin  maissa, toimii  vientiluottojen
rahoitusjarjestelma, jossa vientiluottoja voi myontdd mika tahansa rahoituslaitos
OECD-maiden vientiluottoehtojen mukaan. OECD-vientiluottoehdoissa on
sovittu, ettd maat voivat tukea omaa vienti&an julkisin varoin tietyin ehdoin,
esimerkiksi ostajan on maksettava vahintdan 15 prosenttia kauppahinnasta ennen
toimitusta (luoton méaaré saa siis olla enintédan 85 %). Luottoajan pituuden maaraa
kauppahinta, vientimaa ja kaupan kohde, korkoon taas vaikuttavat vientimaa,
luottoaika ja luottovaluutta. (Fintra 2006, s. 74) Luottoajan pituuteen vaikuttaa
varsinkin maaluokitus, joita on kaksi. Maaluokka | siséltdd suhteellisen rikkaat
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maat ja maaluokka Il sisdltdd koyhemmat maat. Maksimiluottoaika maaluokka
I:een kuuluvilla mailla on viisi vuotta (erikoistapauksissa 8,5 vuotta) ja
maaluokka Il:een kuuluvilla kymmenen vuotta. (FEC) Julkisin varoin tuettuja
vientiluottoja k&ytetd&n, koska ne yleisesti ottaen ovat edullisempia kuin vapailta
markkinoilta otetut luotot (Fintra 2006, s. 74).

Suomessa julkisesti tuetut vientiluotot muodostuvat korontasausjérjestelmasta ja
vientitakuista. Korontasausjarjestelmasta huolehtii Suomessa Finnvera Oyj:n
tytaryhtid Suomen Vientiluotto Oy. Korontasausjarjestelmén avulla rahoituslaitos
voi jarjestdad asiakkaalleen kiintedn CIRR-korkoon perustuvan vientiluoton.
Asiakkaana toimii yleensa suomalaisten tavaroiden tai palveluiden ostaja.
Rahoituslaitokselle tdméd korontasaussopimus luo suojauksen, jossa muutetaan
kiinteddn CIRR-korkoon perustuva saaminen vaihtuvakorkoiseksi saamiseksi.
Talloin julkisesti tuetut vientiluotot avautuvat avoimelle pankkikilpailulle
korontasausjarjestelmad kaytettdessa, koska rahoituslaitoksille tulee mahdollisuus
tarjota kansainvélisesti kilpailukykyistd, pitkdaikaista ja Kiintedkorkoista
rahoitusta. Korontasausjarjestelmd auttaa viejad, koska jo neuvotteluvaiheessa
tiedetddn luoton kiinte4d CIRR-korko, joka on voimassa takaisinmaksuajan
loppuun  saakka. Na&in ostajan on helpompi tehda ostopaatds ja

korontasausjarjestelma toimii kilpailuvalttina viejélle. (FEC)

Kuvassa 2 on havainnollistettu korontasausjarjestelmén toiminta Suomessa.
Suomen Vientiluotto tarjoaa asiakkaalle korontasaustarjouksia sekd auttaa ja
neuvoo asiakasta korontasauksessa. Itse korontasaussopimuksen Suomen
Vientiluotto muodostaa rahoituslaitoksen kanssa. Lainasta asiakas maksaa
rahoituslaitokselle CIRR-korkoa marginaalin kanssa, kun taas rahoituslaitos
maksaa valtiolle pelkk&& CIRR-korkoa. Valtiota Suomen Vientiluotto taas

ohjeistaa tulevista ja myonnetyista korontasaussopimuksista.
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Kuva 2. Korontasausjarjestelmén toiminta. (FEC)

Luottoihin tarvitaan myo6s hyvéksyttyja takauksia, mit4 ovat pankkitakaukset ja
Finnveran myontdmat vientitakaukset. Naista takauksista kerrotaan tarkemmin

seuraavassa kappaleessa.

Suomen Vientiluotto Oy voi my0s erikoistapauksissa toimia itse luotonantajana.
Tama voi tapahtua silloin, kun on mahdollista saada edullisempi verokohtelu toi-
sessa maassa. Luoton on taytettdvd OECD-vientiluottokonsensuksen ehdot ja luo-
ton jarjestdjina toimivat laajan kokemuksen vienti- ja projektirahoituksesta hank-
kineet pankit. Naitd maita, joissa Suomen Vientiluoton myontamilld luotoilla on

lahdeverovapaus, on reilu parikymmenta. (FEC)

Sekd Ukraina ettd Vengja kuuluvat Suomen Vientiluoton maaluokitukseen 11 eli

ne luokitellaan kdyhemmiksi maiksi. Talléin maksimiluottoaika on kymmenen
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vuotta molempiin maihin. Ukraina on my6s yksi niistd maista, joissa on
mahdollista saada alempi verokohtelu Suomen Vientiluoton mydntamille
vientiluotoille. (FEC) Tiettyja ehtoja kuitenkin 16ytyy Ukrainaan vietdessa, jotta
vientitakuita ja sitd kautta vientiluottoja voidaan myontdd. Lyhyen ajan luottoihin
(luottoaika enintddn yksi vuosi) myonnetddn Ukrainaan takauksia vain
tapauskohtaisesti. Talldinkin edellytyksend on, etta kaytetddn remburssirakennetta
ja riskinjakoa vahvistavan pankin kanssa. Pidemmissa luotoissa (luottoaika yli
yksi vuotta) pankkiriskeja ei kateta ollenkaan Ukrainaan. Yritysriskejakin

katetaan vain tapauskohtaisesti valuuttaa ansaitsevista yrityksista. (Finnvera b)

Venégjélle myonnetéén niin pitkdan kuin lyhyenkin ajan luottoja. Tiettyja ehtoja to-
sin on luottoja myoOnnettéessd ja riskeja katetaan tapauskohtaisesti. Esimerkiksi
yritys- ja pankkiriskinottoa harkitaan tapauskohtaisesti. Luottoja annetaan helpoi-
ten lyhyenajan luottoihin ja jatkuvalle viennille, mutta myds pitkiin luottoihin,
kun ostajan kanssa on ollut pidempi kauppasuhde ja ostajasta on saatavilla hyvak-
syttavat luottotiedot. Suomen Vientiluoton myontdmia lahdeverovapaita luottoja

ei Vendjalle myonneté. (Finnvera b; Finnvera f)
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5 VIENTITAKUUT JA PANKKITAKAUKSET

Vientitakuita ja pankkitakauksia tarvitaan vientiluottojen saamiseksi. Takauksella
varmistetaan, ettd poliittisten ja kaupallisten riskien sattuessa niistd aiheutuvat
kulut korvataan tietyin ehdoin. Takuita ja takauksia on hyvin monenlaisia ja ne
kohdistuvat erilaisiin toimintoihin. Seuraavaksi kaydaan lapi
yksityiskohtaisemmin varsinkin pk-yritysten vientiin liittyvia vientitakuita ja

pankkitakauksia.

5.1 Vientitakuut

Vientitakuiden tarkoituksena on edistdd vientid yleensd valtion toimesta.
Vientitakuilla yritys voi turvata itsensa viennin yhteydessa syntyvilta poliittisilta
ja kaupallisilta riskeilta. Téllaisia riskeja voivat olla esimerkiksi luottotappiot.
Vientitakuista on kehittynyt nykyisin hyvin tarked osa vientid, koska
kansainvéliset vientimarkkinat ovat Kiristyneet ja muutoksia ostajamaiden
olosuhteissa voi tapahtua nopeastikin. (Fintra 2006, s. 77; Selin 1997, s. 65)
Vaikka takuut eivét varsinaisesti ole rahoitusta, niin ne kuuluvat kuitenkin
olennaisena osana viennin rahoituksen saamiseen. Vientitakuiden avulla on
mahdollista saada lainaa pankeista tai rahoituslaitoksista. (Sutinen 1996, s. 105)
Vientitakuiden avulla myyja voi myo6s tarjota enemmén maksuaikaa ostajalle,

mika voi edesauttaa kaupan syntymista (Finnvera b).

Suomessa valtion vientitakaukset myontaa Finnvera Oyj, joka on tadysin Suomen
valtion omistama laitos. Jos maksuaika on alle kaksi vuotta, Finnvera voi myontaa
vientitakuita EU-maiden sekd muiden lantisten teollisuusmaiden ulkopuolelle
suuntautuvaan vientiin. Jos taas maksuaika on yli kaksi vuotta, edelld mainittuja
rajoituksia ei ole, vaan vientitakuita on mahdollista saada kaikkiin luottokelpoisiin
maihin. Vientitakuiden hinnoittelu ja myontdminen tapahtuvat Idhinnd ostajan
sekd ostajan maan luottokelpoisuuden avulla. Vientitakuut on haettava ennen

toimitusten kaynnistymistd, mutta suositeltavaa on, ettd niitd haetaan jo ennen
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kaupan syntymistd. (Finnvera b) Seuraavaksi esitelld&n erilaisia vientitakuiden
muotoja, jotka liittyvat pienten ja keskisuurten yritysten rahoituksen
varmistamiseen. Olemme jattdneet pois vientitakuumuodot, jotka eivét
varsinaisesti liity pk-yritysten viennin rahoitukseen, esimerkiksi investointi- ja

remburssitakuun.

5.1.1 Luottoriskitakuu

Luottoriskin avulla viejd voi vakuuttaa vientinsd luottotappioiden varalta.
Takuulla on mahdollista kattaa sek& valmistusaikana tapahtuvat kaupan
keskeytymisen riskit ettd kaupan jalkeiset rahan saatavuuteen liittyvat kaupalliset
ja poliittiset riskit. (Selin 1997, s. 67; Pirnes & Kukkola 2002, s. 172) Kaupallisia
riskeja  ovat tassa  tapauksessa  ostajan  maksuhaluttomuuteen ja
maksukyvyttomyyteen liittyvét riskit. Takuukate kaupallisille riskeille on 50-90 %
ja poliittisille riskeille yleensa 100 %. (Finnvera 2006)

5.1.2 Rahoitustakuu

Rahoitustakuu toimii vakuutena viejan saamalle rahoitusluotolle eli se turvaa
lahinnd luotonantajaa mahdollisilta takaisinmaksuun liittyvilta riskeiltd. Viejaa
taas rahoitustakuu auttaa jarjestelem&an viennin rahoitusta. Rahoitustakuu
soveltuu valmistusaikaisiin tai toimituksen jélkeisiin rahoituksiin seké lyhyen etta
pitkdn  maksuajan  vientikauppoihin.  Valmistusaikaista  rahoitustakuuta
myonnetddn kuitenkin yleensa vain suuryrityksilld, pienille ja keskisuurille
yrityksille tarjotaan valmistuksenaikaista rahoituslainaa tai muuta takausta.
Toimituksen jalkeista rahoitustakuuta myonnetddn myds pk-yrityksille ja sen
tarkoituksena on toimia vakuutena luotolle, jonka viejéd on ottanut pystyékseen
myontdmaan ostajalle toimitusluottoa. Rahoitustakuu ei kata ulkomaiseen ostajaan
tai h&nen kotimaahansa liittyvia riskeja. (Fintra 2006, s. 80; Finnvera 2006a)
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5.1.3 Ostajaluottotakuu

Ostajaluottotakuussa vakuus myénnetaan luotonantajalle ja se koskee ulkomaista
ostajaa, ostajan pankkia tai ostajan maasta aiheutuvia luottoriskeja. Vieja ei siis
varsinaisesti ostajaluottotakuussa saa vakuuksia, mutta tdmé jarjestely helpottaa
viejan rahoitusta. Talldin siis luottoriskit siirtyvat viejéltd luotonantajille ja sita
kautta edelleen Finnveralle. Ostajaluottotakuuta voidaan kayttdd yksittaisesséa
viennissa tai pitkaaikaisemmissa projekteissa. Ostajaluottotakuu kattaa seka
kaupalliset ettd poliittiset riskit. Ostajaluottotakuussa kaupallisten riskien kate on
yleensd 50-85 %:a ja poliittisten riskien 100 %. (Fintra 2006, s. 80; Finnvera
2006b)

Ostajaluottotakuuta kaytetddn yleensa pitkdn maksuajan vienneissé. Se soveltuu
my6s lyhyen maksuajan vienteihin, mutta yleensd sitd kaytetdan silloinkin
jatkuvassa viennissd toistaiseksi voimassa olevana. Pitkdn maksuajan
ostajaluottotakuu on esitetty kuvassa 3. Finnvera siis myontaa ostajaluottotakuun

luotonantajalle, joka mydntaa luottoa taas ostajalle. (Finnvera 2006b)

- Luottovarat 85 %
VIEJA < LUOTON-
ANTAJA

Toimitus l T Kéteisosuus

15 % Ostajaluotto-
takuu

OSTAJA/ Ostajaluotto

OSTAJAN FINNVERA

PANKKI

Kuva 3. Pitk&n maksuajan ostajaluottotakuu. (Finnvera 2006b)

5.1.4 Vastatakuu

Vastatakuulla on oikeastaan kolme erilaista kdyttotapaa ja ne kaikki liittyvéat
siihen, ettd viejan pankki antaa ostajalle tai sen pankille takauksen viejan puolesta.
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Ensinndkin viejad voi kayttda vastatakuuta silloin, kun han haluaa vakuuksia
pankin  ostajalle antamaan  takaukseen. Vastatakuu toimii  talléin
riskivakuutuksena, jolloin se turvaa viejad, jos takaus otetaan perusteettomasti tai
poliittisen riskin varalta kayttéon (kuva 4). Takuu ei kuitenkaan kata viejan
toimenpiteistd johtuvia takuun kayttoonottoja. Finnvera siis korvaa viejélle
takuukatteen mukaisen osuuden takauksesta, joka on otettu kayttdon. Yleensa
takuukate on 90 %, jos takuu on otettu kdyttoon aiheettomasti. Jos taas kéayttoon
otto tapahtuu poliittisista syistd, takuukate on yleensé 95-100 %. (Finnvera 2006c;
Fintra 2006, s. 81)

Vastatakuu
FINNVERA R VIEJA
l Viejan vakuudet
OSTAJA/ < VIEJAN
PANKKI Takaus PANKKI

Kuva 4. Riskivakuutus viejélle. (Finnvera 2006c)

Vastatakuu on myo6s vakuus viejan pankille, jolloin takuu antaa viejan puolesta
takauksen ulkomaiselle ostajalle (kuva 5). Mikéli takaus otetaan ké&yttoon
perusteettomasti tai poliittisten tapahtumien takia on viejadn maksettava
Finnveralle takuudesta sovittu osuus eli sovitun takautumisoikeuden verran.
Kolmantena vaihtoehtona on, ettd vastatakuu on edellisten vaihtoehtojen
yhdistelmé, jolloin se toimii vastavakuutena pankille ja riskivakuutena viejélle.
(Fintra 2006, s. 81)
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Vastatakuu
FINNVERA s VIEJAN
PANKKI
Takautumisoikeus Takaus
VIEJA OSTAJA/
PANKKI

Kuva 5. Vastavakuus viejan puolesta pankille. (Finnvera 2006c)

5.2 Pankkitakaukset

Pankkitakauksessa pankki sitoutuu korvaamaan toiselle osapuolelle aiheutuvia
vahinkoja ja kuluja, jos toinen osapuoli ei taytd sopimusehtoja. Pankkitakaus on
aina liitdnnéinen sopimus eli jotta pankkitakauksen voi saada, on oltava olemassa
jokin  kirjallinen  p&&sopimus, kuten urakkasopimus, kauppakirja tai
tilausvahvistus (kuva 6). Pankkitakaukseen pétee samat saannét kuin
luotonantoon, joten pankki esimerkiksi vaatii riittdvasti vakuuksia ja asiakkaan
allekirjoittaman  vastasitoumuksen,  jotta  takaus voidaan  myont&a.
Vastasitoumuksessa asiakas sitoutuu korvaamaan pankille kaiken, mink& se voi
oman takaussitoumuksensa perusteella joutua maksamaan. (Fintra 2006, s. 75;
Pehkonen 2000, s. 205)
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Takauksen
ottaja
Péaasopimus ~(esim. Vastasitoumus
lainanottaja,
vieja)
Takauksen Pankki
edunsaaja J
(esim. lainan- [

Takaussitoumus

antaja, ostaja)

Kuva 6. Pankkitakauksen toiminta. (Selin 1994, s. 58)

Pankkitakauksien avulla viejan on mahdollista saada rahoitusta, koska toinen
pankki takaa viejdn puolesta. Toisaalta taas takaussitoumus voidaan myontaa
my6s ostajalle, jolloin viejdn on helpompi saada vientisopimus aikaan.
Pankkitakaukset eivat siis varsinaisesti ole rahoitusta, mutta ne mahdollistavat

rahoituksen ja viennin kdynnistymisen.

5.2.1 Tarjous- ja toimitustakaus

Tarjoustakauksessa takaaja sitoutuu korvaamaan edunsaajalle (esimerkiksi tyon
teettdja tai tavaran ostaja) aiheutuneet vahingot, jotka syntyvat jos tarjouksen
tekija peruu tarjouksensa tai ei allekirjoita toimitus- tai urakkasopimusta oman
tarjouksen tultua hyvaksytyksi. Tarjoustakauksen maara tarjouksesta on yleensa
1-5 prosenttia. (Fintra 2006, s. 76; Pehkonen 2000, s. 206)

Toimitustakaus annetaan yleensd aina ulkomaiselle tilaajalle kun allekirjoitetaan
urakkasopimus. T&ma  toimitustakaus toimii  vakuutena  siit4, ettd
toimittaja/urakoitsija tayttdd sopimusehdot. Takauksen perusteella voidaan
toimituksen tilaajalle korvata hanelle aiheutuneet vahingot, jos toimitus viivastyy,
tavara ei ole laadultaan sopimusehtojen mukaista tai sopimusehdot eivat muuten
tayty. (Fintra 2006, s. 76; Pehkonen 2000, s. 206)
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5.2.2 Ennakontakaus ja vastuuajan takaus

Ennakontakaus liittyy suuriin kone- ja laitetoimituksiin seké rakennushankkeisiin,
joissa tilaaja usein suorittaa jo ennakkoon osan kauppahinnasta. Ennakkomaksut
ovat yleensd aina nostettavissa vain pankkitakausta vastaan. Takaus takaa, etta
ennakkomaksu palautetaan, jos tyd/toimitus ei taytad sopimusehtoja. (Fintra 2006,
s. 76; Pehkonen 2000, s. 206-207)

Vastuuajan takaus liittyy my0s suuriin  kone- ja laitetoimituksiin ja
rakennushankkeisiin. Vastuuajan takauksessa tilaaja haluaa takuuden siitd, ettd
toimituksen jalkeen ilmenevét viat korjataan. Pankki sitoutuukin vastuuajan
takauksessa korvaamaan tilaajalle aiheutuneet vahingot, jos toimittaja ei korjaa
takuuaikana ilmenneitd vikoja ja puutteellisuuksia. Yleensa vastuuajan takauksen
maaré on viisi prosenttia toimituksen arvosta. (Fintra 2006, s. 76; Pehkonen 2000,
s. 206)

5.2.3 Avaali eli vekselitakaus ja konossementtitakaus

Jos myyjad myontda ostajalle maksuaikaa, voidaan tavaran luovutuksen jalkeinen
maksu varmistaa pankin antamalla takauksella. T&ll6in myyja vaatii ostajaa
hyvaksymééan vekselin ja hankkimaan siihen pankin takauksen. Jos vekseliin ei
ole mahdollista saada takausta, voidaan takaus saada erillisenakin, jolloin pankki

takaa, ettd maksu suoritetaan sopimuksessa méarattyné aikana. (Fintra 2006, s. 77)

Jos tavara saapuu madrésatamaan ennen siihen oikeuttavia konossemmentteja,
voidaan tavara kuitenkin luovuttaa jo eteenpdin konossementtitakauksia vastaan.
Né&in on tarpeellista menetelld esimerkiksi sellaisissa tapauksissa, joissa tavaralla
on Kkiire mennd eteenpdin (esimerkiksi jos tavara on pilaantuvaa).
Konossemmenttitakaus korvaa siis mahdolliset liian aikaisesta luovutuksesta
aiheutuvat vahingot, kun alkuperdiskonossemmentteja ei palautetakaan
varustamolle. (Fintra 2006, s. 77; Pehkonen 2000, s. 207)
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6 JOHTOPAATOKSET

Suomessa valtion toimesta halutaan tukea vientitoimintaa, koska silld on suuri
merkitys Suomen talouteen. Erityisesti pienten ja keskisuurten yritysten vientié
halutaan kehittdd ja tukea, koska suuret yritykset eivét taloudellista tukea tarvitse
niin paljoa. Pk-yritykset ovatkin suurin kéyttajaryhma Finnveran tarjoamista
palveluista. Rahoituslahteiden I6ytdminen voi olla aluksi haastavaa, kun pieni
yritys ladhtee kansainvélistyméan. Kéytannot eivét ole kaikilta osin kovin selvat ja
ennen kaikkea jarjestelmd, mika edistda vientid, on monimutkainen. Tietoa tosin

I6ytyy paljon, jos osaa vain etsia.

Suomesta vied&an eniten Eurooppaan ja varsinkin EU-alueelle. Tdma siksi, etta
vienti EU-maihin on helpompi aloittaa kuin kaukaisempiin maihin, silla EU-maat
eivat poikkea suuresti Suomen oloista. Suurin ei EU-maa Suomen viennissé on
Venéja. Vendja on aina ollut Suomelle todella tarked kauppakumppani ja sen rooli
on vain Kkorostunut viime vuosina; talla hetkelld Vendjd on yksi Suomen
suurimmista vientimaista. Ukrainan rooli Suomen viennissé on taas korostumassa
koko ajan. Ukraina on mielenkiintoinen kehittyvd markkina-alue, joka
tulevaisuudessa voi nousta yhdeksi Suomen suurimmista vientimaista. Sisaiset
markkinat Ukrainassa ovat suuret ja ostovoima on koko ajan kasvamassa.
Ukrainan potentiaali on otettava huomioon mietittdessa Suomen vientié

tulevaisuudessa.

Kuvassa 7 on esitetty kuinka yleisin rahoitusjarjestelma viennille toimii
Suomessa. Kuvio soveltuu varsinkin pienten ja keskisuurten yritysten viennin
rahoituksen jarjestdmiseen ja siind on esitetty olennaisimmat osat liittyen
rahoituslahteisiin. Valtio omistaa kaksi tdarkedd laitosta, jotka liittyvat hyvin
ldheisesti viennin rahoitukseen: Suomen Vientiluoton ja Finnveran. Suomen
Vientiluotto tarjoaa korontasausjarjestelmad eri pankeille, mikd mahdollistaa
pankkien myontaa luottoa viejalle tai ostajalle/ostajan pankille. Erikoistapauksissa

Suomen Vientiluotto voi toimia my6s itse luotonantajana. Tama
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korontasausjarjestelmd on hyvin térke&d osa viennin kilpailukykyista rahoitusta.
Finnvera taas myontaa vientitakuita sek& viejalle ettd viejan pankille kattamaan
viennistd aiheutuvia poliittisia ja kaupallisia riskeja. Naiden takuiden avulla viejan
on mahdollista saada luottoa rahoituslaitoksilta tai viejan pankin on mahdollista
antaa luottoa ostajalle/ostajan pankille. Ké&ytdnndssé siis valtio vastaa
suurimmasta osasta vientiin liittyvista riskeista Suomen Vientiluoton ja Finnveran
kautta. Toisaalta taas valtio samalla mahdollistaa viennin Kilpailukykyisen
rahoituksen, joka on hyvin térkedd, jotta vienti voi toimia menestyksekkaasti.
Valtio haluaa my0s tukea vientid, koska se edistaa valtion tavoitteita. Tavoitteina

ovat yritysten kasvu ja kansainvalistyminen sek& Suomen viennin edistdminen.

Viejan pankin tarkein rooli on tarjota rahoitusta joko viejélle tai suoraan ostajalle.
Rahoituksen tarjoamisen mahdollistaa siis edelld mainitut korontasausjarjestelma
ja vientitakuut. Toisilla pankeillakin (t&ssd viitataan nyt muihin kuin ostajan tai
viejan pankkiin) on osansa rahoituksen jarjestymisessd, silld ne voivat tarjota
pankkitakauksia suojaamaan ostajaa tai rahoituslaitoksia ja ndin mahdollistamaan
vientikauppojen synnyn. Pankkitakauksia voidaan antaa seké viejan pankille, jotta
se uskaltaa antaa luottoa, ettd ostajalle/ostajan pankille turvaamaan mahdolliset
viennin riskeista aiheutuvat kustannukset. Saadakseen pankkitakauksen viejan on
kuitenkin aina annettava vastasitoumus pankille. Kaikkien nédiden toimintojen
l&htokohtana on luonnollisesti viejan ja ostajan vélinen kauppasopimus, jota ilman

ei tarvita rahoitustakaan.
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VALTIO
omistaa omistaa
SUOMEN korontasaus-
VIENTILUOTTO jariestelma FINNVERA

vientitakuut
luottoa vientitakuut
kauppa- VIEJA
sopimus
OSTAJA/ VIEJAN PANKKI
OSTAJAN PANKKI |¢
luottoa
vasta-
sitoumus
pankki- \ 4 pankki-
takaus takaus
PANKKI

Kuva 7. Viennin rahoitusjarjestelméa Suomessa.

Taulukkoon 5 on koottu tiivistetysti viennin rahoituslahteiden kaytosta vientiin
yleisesti sekd Vendjan ja Ukrainan osalta. Taulukon tehtdvand on selventaa eri

rahoituslahteiden tarkoitusta ja toimintaa.



Taulukko 5. Yhteenveto viennin rahoitusléhteiden kaytosta.
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RAHOITUS- YLEISTA VENAJA UKRAINA
LAHDE
AVUSTUKSET | Ei myonnetd varsinaiseen vienti- 1. Ei tarvitse 1. Viennin
1. Tyo6-jaelin- | toimintaan, avustuksen edistettdvd | tehdd kaikkea | aloittaminen
keinominis- viennin rahoituksen varmis- yksin — kulut | helpompaa —
terion myon- | tumista jakaantuvat riskit ja kulut
tamat 1. Yritysten yhteisiin kansainvd- | useammalle jakaantuvat
2. Tyob-jaelin- | listymishankkeisiin; viennin ja 2. Konsulttien | useampien
keinokes- vientirenkaiden kansainvélistymi- | hyddyntdminen | toimijoiden
kuksen sen edistdmiseksi — heilld maan | kesken
myontamat 2. Liiketoimintaosaamiseen ja tuntemus ja tie- | 2. Tuntematon
kansainvalistymisen kehittami- toa toiminnan | vientimaa —
seen yksittaisille yrityksille aloittamisesta | konsultin
fasiantuntijan
kaytto hyddyl-
lista
VIENTILUO- Mydnnetadn OECD- maiden vien- | Kilpailuetua, kun voidaan auttaa
TOT tiluottoehtojen mukaan, edul- luotettavan rahoituksen saami-

1. Korontasaus-
jarjestelmé

lisempia kuin vapailta markki-
noilta otetut luotot, tarvitsevat
takauksen: pankkitakauksen tai
vientitakuun

1. Kiinted korko; etua viejalle ja
ostajalle, kun hinta voidaan laskea
korkojen kanssa etukateen

Sessa.

Maksimiluottoaika 10 vuotta.

1. Takaa ostajalle tasakorkoisen
rahoituksen — ostaja tekee hel-
pommalla ostopaatdksen

Myo6nnetdédn ST-luotot: ta-
sekd ST- kauksia vain
luottoja (luotto- | tapauskohtai-
aika max 1 sesti.

vuosi) etta MT/LT-luotot:

MT/LT-luottoja
(luottoaika yli 1
vuosi) tietyin
ehdoin.

pankkiriskeja ei
kateta, yritys-
riskejakin vain
tapauskohtai-
sesti.

VIENTITA-

KUUT

1. Luottoriski-
takuu

2. Rahoitusta-
kuu

3. Ostajaluotto-
takuu

4, Vastatakuu

Viennin edistamiseksi, mutta eivat
suoraa rahoitusta vientitoimintaan.
Finnvera myontéa vientitakuita
maan riskiluokan ja takaisinmak-
suajan mukaan poliittisten ja kau-
pallisten riskien kattamiseksi.

1. Vieja vakuuttaa vientinsa
luottotappioiden varalta, kattaa
valmistusaikaiset ja kaupan jal-
keiset rahan saatavuuteen liittyvét

1. Kaupallisissa riskeissa yleensa
takuu 50-90 %, poliittisille 100 %
2. Auttaa viejaa jarjestamaan ra-

hoitustaan
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riskit

2. Turvaa luotonantajaa mah-
dollisilta takaisinmaksuongelmil-
ta, soveltuu valmistusaikaisiin tai
toimituksen jélkeisiin rahoituksiin
maksuajasta riippumatta

3. Mydnnetéan ostajalle luottoa
antavalle pankille, helpottaa vie-
jad tuotteen myynnissd, soveltuu
hyvin pitkdnmaksuajan vientiin

4. Viejan pankki antaa ostajalle
tai sen pankille takauksen viejan
puolesta. Kattaa poliittiset riskit ja
aiheettomasti otetut takaukset

3. pitkdn mak-
suajan takia
vaikea saada
rahoitusta luo-
tettavasti ja
kohtuuhinnalla
— ostajan hel-
pompi ostaa
isoja inves-
tointeja, kun
rahoitus on
taattu

4. Helpottaa
viejaa vienti-
toiminnassa

3. epévakaiden
olojen takia
vaikea saada
rahoitusta koh-
tuuhinnalla —
ostajan hel-
pompi ostaa
isoja inves-
tointeja, kun
rahoitus on
taattu

4. Helpottaa
vientitoiminnan
aloittamista

PANKKITA-

KAUKSET

1. Tarjoustakaus

2. Toimitusta-
kaus

3. Ennakonta-
kaus

4. Vastuuajan-
takaus

5. Vekselitakaus

6. Konosse-

menttitakaus

Pankki sitoutuu korvaamaan toi-
selle osapuolelle aiheutuvia va-
hinkoja ja kuluja, jos toinen osa-
puoli ei tdyta sopimusehtoja.
Pankkitauksen myéntamiseksi
vaaditaan kirjallinen paasopimus
ja asiakkaalta vastasitoumus.

1. Takaus aiheutuneista kuluista
ostajalle, jos toimituksen takaaja
peruu tarjouksensa tai ei allekir-
joita sopimusta tarjouksen tultua
hyvéksytyksi

2. Vakuus siita, ettd toimitta-
jalurakoitsija tayttad sopimuseh-
dot sopimuksen allekirjoituksen
jalkeen

3. Ennakkomaksuja kéytettaessa.
Jos toimitus ei vastaa tilattua, en-
nakkomaksu voidaan palauttaa.
4. Takuu siita, ettd toimituksen
jalkeen ilmenevét viat korjataan
toimittajan toimesta.

5. Myo6nnéttaessa ostajalle mak-
suaikaa myyja haluaa ostajalta
takauksen, ettd tdma pystyy mak-
samaan toimituksen.

6. Korvaa aiheutuvat vahingot,
kun alkuperaiskonossemmentteja
ei palautetakaan, vaikka tavara on
jo luovutettu.

1. Antaa kilpailuetua ja helpompi
sitouttaa ostaja, kun mahdolli-
silta sopimusta edeltéavilta tap-
pioilta vakuus — asiakkaan
mielenkiinto helpompi saada —
neuvottelut helpottuvat

2. Antaa kilpailuetua viejélle, asi-
akkaan helpompi suostua kaup-
poihin. Hyvé varsinkin kun uusi
toimittaja vield tuntematon.

3. Mahdollisuus saada ennakko-

maksuja.

4. Luo varmuutta ostajalle
—helpompi tehdé ostopéatds

5. Ostaja saa lisdd maksuaikaa.
Viejan helpompi toimia, kun on
varmistus maksusaatavista.

6. Ostajalle takuu etté tavaran saa

heti sen saavuttua — vihemméan

viivastyksia toimitukseen, vaikka

paperit eivat olisi kunnossa, ta-

vara ei siis ja makaamaan min-

nekaan.

SVL-LUOTOT

Suomen Vientiluotto voi toimia
itse erikoistapauksissa luotonan-
tajana. Néin tapahtuu kun talla
jarjestelylld on mahdollista saada
lahdeverovapaus.

Ei my6nnetd

Luotoilla 18h-
deverovapaus.
My0Onnetéén
OECD-
vientiluottoeh-
tojen tayttyessé
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Taulukosta ilmenee, ettd vientitoimintaan on monia rahoitusvaihtoehtoja. Toiset
vaihtoehdoista tukevat suoraan vientitoimintaa ja toisten tarkoitus on vain olla
viennin tukena esimerkiksi vientitoimintaa suunniteltaessa. Rahoitusta voi
kuitenkin saada jokseenkin jokaiseen vientitoiminnan eri vaiheeseen aina
vientitoiminnan suunnittelusta takaisinmaksuun asti. Viejdn on vain tiedettava,
mitd rahoitusta hakea missékin vientitoiminnan vaiheessa ja mitd rahoituksen

saaminen vaatii.

Vengjan ja Ukrainan viennin rahoitus on monilta osin hyvin samanlaista, eika
eroja ole kovin monessa tilanteessa, vaikka vientitoiminta maihin on hyvin eri
vaiheissa. Vendjalle vientitoimintaa on jo harjoitettu pitkdan ja sielld
toimimisesta on paljon kokemusta. Tastd huolimatta maan yleisen tilanteen ja
muuttuvien olojen takia Vendjadn viennissd on paljon riskeja ja
epdvarmuustekijoitd. Naitd ei pystytd ennustamaan ja tdméa aiheuttaa vientiin
haasteita. Naiden takia vienti tarvitseekin erityista rahoitusta. Ukrainaan on vasta
aloitettu vientitoiminta viimeisen kymmenen vuoden aikana ja se on kovassa
kasvussa. Ukrainan markkinat ovat tuntemattomat ja vield kovin muuttuvat.
Taman takia viennin aloittaminen sinne voi olla vaikeaa ja kallista varsinkin
yksin. Ukrainan tilanteen vuoksi rahoituksen hankkiminen onkin vaikeaa, silla
sinne rahoituslahteiden myontdmiseen on tiukemmat ehdot kuin Vendjélle.
Vengjélle myonnetddn niin pitkan, keskipitkan kuin lyhyenkin ajan luottoja.
Ukrainaan myonnetédén pitkan ja keskipitkdn ajan luottoja, mutta lyhyen ajan

luottoihin my6nnetdén takauksia vain tapauskohtaisesti.

Vengjén ja Ukrainan vientiin saatavat avustukset ovat tarkeitd, jotta varsinkin pk-
yritysten vientitoimintaa voidaan suunnitella ja kdynnistdd muuta liiketoimintaa
liikaa rasittamatta. Avustuksilla voidaan muun muassa rahoittaa konsultin kayttoa,
mika taas on olennaista kumpaankin maahan vientia aloittaessa, silla maiden olot
ovat vaihtelevat ja laeissa on tulkinnan varaa, mutta joista patevalla konsultilla voi
olla hyvakin kasitys. Avustuksia myonnetddn myos yritysten vientiyhteistyohon,

kuten vientirengastoimintaan, mika mahdollistaa viennin suunnittelusta ja
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aloittamisesta koituvien kustannusten jakautumisen useammalle yritykselle.
Talléin myos vientitoiminnan alussa tarvittavaa tietoa ei jokaisen yrityksen
tarvitse itse etsid, vaan voidaan hyédyntdd vientirenkaan eri yritysten tietoa ja

yhteisesti hankittua tietoa.

Vientiluotoilla ja siihen kuuluvilla vientitakuilla ja pankkitakauksilla on taas
erityinen rooli viennin rahoituksessa, varsinkin heikomman luottoluokituksen
maihin kuten Vengjalle ja Ukrainaan. Suomalaisen yrityksen harkitessa vientia
Vendjalle tai Ukrainaan saattaa vieja kohdata monia riskejd, joihin itse viejélla ei
ole mahdollisuutta vaikuttaa. Tallaisia riskeja ovat esimerkiksi kaikki poliittiset
riskit. Talldin on vientiluotoilla ja siihen kuuluvilla vientitakuilla suuri merkitys,
jotta vieja uskaltaa aloittaa viennin alemman luottoluokituksen maahan. Takuun
ansiosta riskin sattuessa viejd saa korvauksen, joka kattaa kaikki poliittisesta
riskistd aiheutuneet kulut ja ainakin puolet kaupallisista riskeista aiheutuneista
kuluista. Venaldisten ja ukrainalaisten yritysten taas tehdessa ostopédatoksia on
heiddn harkittava montaa asiaa rahoitukseen liittyen. Lisaksi pé&atoksentekoa
vaikeuttavat maiden epévakaat talouden olot. Tdman takia onkin tarked4d myontaa
takuita ostajan rahoitukselle seka tasakorkoista korkoa, jotta lopullinen hinta tulisi

ostajalle selville.
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7 YHTEENVETO

Vienti on térkedd toimintaa Suomen talouden kannalta: noin 45 %:a Suomen
bruttokansatuotteesta tulee viennista. Yrityksia kannustetaankin
kansainvélistym&én ja kansainvalistymisvaihtoehdoista vienti kohdemaahan on
kaikkein yksinkertaisin ja riskittémin vaihtoehto. Kuitenkin viennissékin on omat
riskinsa ja namé riskit jaetaan poliittisiin ja kaupallisiin riskeihin. Riskien
perusteella maat jaetaan eri maaluokkiin, joiden mukaan maahan suuntautuvaan

lilketoimintaan my®nnetaan rahoitusta. Maaluokituksen Suomessa tekee Finnvera

Oyj.

Suomessa pienten ja keskisuurten yritysten viennin rahoitus on hyvin térkeaa,
koska pk-yrityksilla on merkittdvd rooli Suomen viennissé ja ilman erillista
rahoitusta pk-yritykset eivat pystyisi kilpailemaan kannattavasti kansainvélisilla
markkinoilla. Rahoitusl&hteitd on monia erilaisia, mutta keskeisimpéana lahteena
toimivat  vientiluotot.  Suomessa  tuetut  vientiluotot = muodostuvat
korontasausjarjestelmastd, jota hallinnoi Suomen Vientiluotto, seka vientitakuista,
joita myontad Finnvera. Sekd Suomen Vientiluotto ettd Finnvera ovat Suomen
valtion omistamia laitoksia ja tdman takia kaytdnndssa Suomen valtio takaa

annetut vientiluotot ja korontasaukset.

Avustukset on toinen vientid edistdva rahoitusmuoto. Niiden painotus viennin
rahoituksessa ei kuitenkaan ole kovinkaan suuri, koska niitd ei myonnetéd
varsinaiseen vientitoimintaan vaan vain sen tukemiseen. Kuitenkin ndméa ovat
tarkeitd vientitoiminnan aloitusvaiheessa, sill4 niiden avulla voidaan rahoittaa
muun muassa vientitoiminnan suunnittelua, markkinointia kohdemaassa seké&

edistaa varsinaisen viennin rahoituksen saamista.
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Vendjalla ja Ukrainalla on molemmilla roolinsa Suomen vientiin talla hetkella:
Vendjd on yksi Suomen suurimmista vientimaista ja Ukraina on nouseva
vientimaa. Molemmat maista kuuluvat maaluokitukselta alempiin luokkiin;
Venéjé kuuluu luokkaan 4 eli kohtalainen maksukyky kun taas Ukraina luokkaan
6 eli heikko maksukyky. Tallainen maaluokitus asettaa luonnollisesti haasteita
viejalle, sillda rahoituksen saaminen on haasteellista ja riskit viennille ovat
suuremmat. Siksi ndihin maihin vientia harjoittavien yritysten on erityisen tarkeaa
tutustua valtion tarjoamiin viennin rahoitusmuotoihin. Niiden avulla vieja pystyy
turvaamaan toimintansa ja siirtdmé&an riskit valtiolle. Ukraina on vield
erikoisasemassa verrattuna Vendjéan, silla sinne Suomen Vientiluotto voi

myontad myos lahdeverovapaita lainoja.

Rahoituksella onkin tarked asema viennin edistdmisessa Suomessa. Siksi viennin
tukemiseksi on useita rahoituslahteitd, joissa valtion rooli on merkittavé riskien
kantajana. Yritysten on kuitenkin tiedettdva mité hakea ja tutustuttava huolella eri

rahoitusvaihtoehtoihin, silla jarjestelma on monimutkainen.
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